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Lo que imaginas, ahora es posible

iBienvenidos a nuestra segunda parada!




Somos exponentes
del crecimiento,

* Primer operador neutral de fibra
mayorista en Espana.

« + de 10,2 millones de hogares
pasados.

 Modelo de red abierfa a fodos.
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Mas que conectividad,
ofrecemos oportunidad

Facilitamos el crecimiento de nuestros clientes a
fravés de una infraestructura de FTTH sdlida y
competitiva proporcionada por un equipo de
personas integras y expertas que se adaptan al

cliente y sus necesidades. @
Ponemos al alcance de nuestros clientes las VI Yy w0
- - . ) - . 5.000-25.000
herramientas, el equipo y la actitud necesarios Ay ——
. - @ :
para transformar su potencial en crecimiento. 5 AR

100.000.200.000
® >200.000




10 Gbps

Max. velocidad potencial

Comprobar cobertura

En Onivia somos comprometidos
con el impacto social

de nuesiras soluciones como
motor de crecimiento.
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Acceso flexible, sin inversion inicial
LO HACEMOS FI:\CIL, PARA QUE TU TE ENFOQUES EN CRECER

Ol o= o3

TECNOLOGIA CONECTIVIDAD SOPORTE

De extremo a extremo

Preparada para el futuro: Una sola interconexion accede (incluye provision, instalacion,
XGS-PON y WiFi /7 a toda nuestra red nacional soporte técnico)




OPERADOR MAYORISTA DE FIBRA
NEUTRO E INDEPENDIENTE.

arnet co 1 SO . Rapido, flexible y sin
0% 1€ ONaaAc por U [ inverSioneS iniCidleS

Fibra y mévil en una
misma plataforma

(o s Ii'ilg
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UNA RED PARA CRECER A TU RITMO,
CON SOLUCIONES FLEXIBLES.

Solucion estacional que se

Gestiona todo tu negocio Cada detalle cubierto

adapta al ritmo de cada usuario. desde una tnica plataforma hasls o dilina millka

NEXO

by Onivia

Fibra FLEX

ONIVIA



FI bra Solucidon estacional de fibra mayorista

F L jj: que se adapta a tu cliente

ON: cuando la necesitan (verano, segundas ‘ ’
residencias, negocios temporales). |

OFF: cuando no, reduciendo costes sin |
desconexiones fisicas ni complicaciones. 1
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Modalidades de 300Mb | 600Mb | 1000Mb.
Activacion/desactivacion 100% online.
Compromiso minimo: 90 dias ON al ano.

ldeal para zonas vacacionales y usos temporales.

Mas autonomia vy flexibilidad = mas oportunidades comerciales.



Infroduccion
Estratégica




« Corporate Finance | M&A | Executive MBA | Restructuring |

Investor Relations
« + de 12 anos en Corporate Finance
« Visidon financiera aplicada al crecimiento en telecom

lgnacio ha desarrollado su carrera en companias como Grupo Mediapro, Aena, Ogquendo
Capital y PwC, participando en operaciones de inversidon, adquisiciones internacionales y

procesos de estructuracion financiera.
Combina visidon estratégica y expertise financiero para impulsar el crecimiento empresarial.
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El momentum de las
infraestructuras digitales

Ol 03

Conectividad = Regulacion +
esencial innovacion

como agua o electricidad acelerando el despliegue

ONIVIA-



Factores que
aceleran el sector

o Consolidacion en Europa y Espana

o Fondos de infra buscando activos estables
o Regulacion que fomenta comparticion

o Innovacion: XGS-PON, 5G, Edge







Riesgos del momentum | . '

Sobreinversion Erosion de Fin de la
sin clientes margenes por ventana de
suficientes guerra de precios capital barato

ONIVIA



Tendenc

0 gt
M ey

-~
-

l.|
SO0
A
= g = o
-
= A - A
R T

2as"



Consolidacion de operadores locales
Venta de activos de red
Joint ventures y coinversion

Diferenciacion por servicio / cercania




Capital allocation (@)

RED PROPIA

CAPTACION
Y RETENCION
DE CLIENTES

s donde pongo mi
proximo euro?

MEJORA DE
SERVICIO
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SOBRE-EXTENDER =0

DESPLIEGUES
INFRA-INVERTIR EN

EI'I'O l'es FIDELIZACION
Comunes 2

NO MEDIR BIEN EL
ROI POR
PROYECTO
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Atrayendo la
inversion

= Ingresos recurrentes
—=> y churn bagjo

Margenes solidos
(EBITDA)

Transparencia y
reporting

ONIVIA



Atrayendo la
inversion

NO es necesario ser grande

Si disciplina + claridad + estabilidad

Sl eficiencia y mejora de margenes

ONIVIA



ALGUNOS REGISTROS DE
COMO FUE EL TOUR ONIVIA
EN BARCELONA

Una parada que nos conecto con personas,
datos y futuro.

ONIVIA



BARCELONA
FINANCE HUB
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| . Alfonso
Martinez

A Director de Merlin
s }/ Properties

Mesa Redonda

‘InfraMomentum -
El momento clave ‘lslsabel
para entender el 'e 1 g:':::os
futuro de las \

infraestructuras
digitales”
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% Proxima parada
ESTO ES SOLO EL COMIENZO. LO QUE IMAGINAS, AHORA ES /
POSIBLE.

GRACIAS POR ESTAR EN ESTA PRIMERA PARADA. PASE VI P

N T
ONIVIA ONV-TOUR-ESP-2025-2026

SEGUIMOS CONSTRUYENDO JUNTCOS.
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